
KOMM.  
ZU UNS!

Die ORION Versand GmbH & Co. KG gehört zu Europas führenden Unternehmen im Bereich Erotik. Zu unseren Kunden gehören  
zahlreiche Groß- und Einzelhändler weltweit. 
Speziell für die Länder Dänemark, Schweden, Spanien, Portugal sowie Südamerika suchen wir DICH als Verstärkung unseres  
B2B Sales-Teams, um unsere Produkte mit Verhandlungsgeschick, Selbstbewusstsein sowie mit professioneller Beratung an  
bestehende und neue Kunden zu verkaufen.

Deine Aufgaben bei uns
•	� Betreuung der Bestandskunden

•	� Weiterentwicklung und Ausbau des Auslandsgeschäftes

•	� Aufbau von Geschäftsbeziehungen

•	� Marktbeobachtung und -analyse

•	� Gestaltung von Preissystemen 

•	� Führen von Preisverhandlungen

•	� Verkauf und Betreuung auf Messen

Das bringst Du mit
•	� Betriebswirtschaftliche Kenntnisse mit vorzugsweise  

ersten Erfahrungen im Vertrieb

•	� Affinität zu technischen Lösungen

•	� Hervorragende Kommunikationsfähigkeit

•	� Sicheres und verbindliches Auftreten

•	� Sehr gute Kenntnisse mindestens einer der o.g. Fremd
sprachen; weitere Fremdsprachenkenntnisse sind von Vorteil

•	� Reisebereitschaft

Das haben wir zu bieten
•	� Spannendes Aufgabengebiet in einem international  

agierenden Unternehmen

•	� Flexible Arbeitszeiten bei einer 37,5 Stunden/Woche 

•	� Einen sicheren Arbeitsplatz in einem stetig wachsenden 
Unternehmen

•	� Individuelle Weiterbildungsmöglichkeiten

•	� Betriebliche Altersvorsorge

•	� Eine gute Mischung aus Teamwork und  
Eigenverantwortung

•	� Flache Hierarchien und kurze Entscheidungswege

Du fühlst dich angesprochen? 
Wir freuen uns über deine aussagekräftigen Bewerbungs
unterlagen inklusive Gehaltsvorstellung und möglichen  
Starttermin. 

ORION Versand GmbH & Co. KG
Personalabteilung, Frau Harmel 
Schäferweg 14, 24941 Flensburg 
bewerbung@ORION.de 
www.ORION.eu/jobs

ORION ist eines der größten Erotik-Unternehmen – und wächst kontinuierlich. 
Neben dem E-Commerce betreibt ORION eine internationale Ladenkette und einen weltweit agierenden Großhandel. 

Allein am Standort Flensburg arbeiten rund 300 Mitarbeiter:innen in Verwaltung und Logistik.

Gutes 
Betriebsklima

Arbeiten, wo andere  
Urlaub machen

Raum für 
eigene Ideen

Flexible Arbeitszeiten, 
Remotearbeit möglich

Urlaubs- und 
Weihnachtsgeld

Moderne 
Ausstattung

Möglichkeit zum  
Fahrradleasing

Hauseigene  
Kantine

Zukunftssicherer  
Arbeitsplatz

Kein Dresscode: 
Come as you are

Für unsere Abteilung B2B Sales & Marketing suchen wir DICH zum nächstmöglichen Termin als

Key Account Manager (m/w/d) 
in Flensburg


